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HANDEL SWIATOWY PRZED
GLOBALNYM KRYZYSEM FINANSOWYM
I GOSPODARCZYM I PO NIM

Streszczenie: Przedmiotem rozwazan w artykule sg przemiany w handlu $wiatowym
w okresie od 1950 roku do dnia dzisiejszego. Autorzy poddali analizie zmiany wartosci,
wolumenu, a takze struktury towarowej i geograficznej handlu. Szczegélng uwage
poswiecili okresowi globalnego kryzysu finansowego i gospodarczego, w ktorym
mialo miejsce najwigksze od zakonczenia drugiej wojny $wiatowej zalamanie sig¢
handlu $wiatowego. Waznym punktem analizy, stanowigcym zakonczenie artykutu,
s perspektywy dalszego rozwoju handlu $§wiatowego. Artykut zostal napisany na
podstawie literatury przedmiotu, raportéw organizacji miedzynarodowych i dostep-
nych danych statystycznych.

Stowa kluczowe: handel §wiatowy, eksport, import, kryzys globalny.
Klasyfikacja JEL: F10, F13, F14.

TRENDS IN THE DEVELOPMENT OF WORLD TRADE
BEFORE AND AFTER THE GLOBAL FINANCIAL AND
ECONOMIC CRISIS

Abstract: The subject of discussion in this paper are the changes which have taken
place in world trade since 1950. The authors analyse changes in the value, volume,
as well as commodity and geographical structure of trade. Particular attention is
devoted to the period of the global financial and economic crisis, when the largest
contraction in global trade since the end of World War II was observed. In the end,
the most important focus in on prospects for the further development of global
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trade. The paper has been based on the available literature on the subject, reports of
international organizations and statistics.

Keywords: world trade, export, import, global crisis.

Wstep

Handel $wiatowy stanowi 0g6t obrotéw handlu zagranicznego (eksport i im-
port) wszystkich krajéow $wiata. Obejmuje on nie tylko przywoz z zagranicy
i wywoz na rynki zagraniczne wszelkich débr materialnych, ale takze mie-
dzynarodowe obroty ustugowe. Calos¢ obrotéw handlu swiatowego znajduje
odzwierciedlenie w bilansach platniczych krajéow uczestniczacych w miedzy-
narodowej wymianie gospodarcze;j.

Od potowy XX wieku obserwuje si¢ dynamiczny wzrost wolumenu handlu
$wiatowego, ktéremu towarzysza glebokie zmiany jego struktury geograficznej
i rzeczowej. Procesy te muszg uwzgledni¢ w swoich decyzjach biznesowych
wszyscy uczestnicy miedzynarodowych obrotéw gospodarczych. Dlatego waz-
na jest znajomos¢ kierunkow ewolucji handlu $wiatowego. Celem artykutu jest
omoéwienie zasadniczych kierunkdw i przyczyn rozwoju handlu $wiatowego
w okresie ostatnich 65 lat, a szczeg6lnie w ostatniej dekadzie, z uwzglednie-
niem globalnego kryzysu finansowego i gospodarczego. Autorzy artykutu
omawiajg kolejno: wzrost obrotow i zmiany w strukturze handlu §wiatowego
od poczatku lat 50. ubiegtego wieku do wybuchu globalnego kryzysu finan-
sowego i gospodarczego w powigzaniu ze wzrostem PKB na $wiecie, wplyw
kryzysu na ksztaltowanie si¢ wielkosci i struktury handlu swiatowego oraz
sytuacje w handlu §wiatowym w okresie pokryzysowym.

1. Wzrost handlu §wiatowego na tle zmian w zakresie
produktu krajowego brutto na swiecie w latach 1950-2008

Jak wynika z danych Miedzynarodowego Funduszu Walutowego (MFW)
i Swiatowej Organizacji Handlu (WTO - World Trade Organization), wo-
lumen $wiatowego eksportu towarowego w latach 1950-2008 zwigkszyt sie
ponad 30 razy. W calym tym okresie z wyjatkiem 2001 roku, ktéry cechowat
sie ostabieniem koniunktury w gospodarce swiatowej, zaréwno globalny eks-
port, jak i import rosly szybciej niz swiatowy PKB, co $wiadczy o postepujacej
globalizacji proceséw gospodarczych na $wiecie (rysunek). O ile w latach
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1950-2008 przecietne roczne tempo wzrostu $wiatowego PKB wynosito 3,7%,
o tyle $wiatowy eksport towaréw w tym czasie wzrastal w tempie 6% rocznie.
W konsekwencji zwigkszyta sie relacja globalnego eksportu towaréw do PKB
na $wiecie - w 1950 roku wynosita ona 7%, a w 2008 r. juz 20%. Dynamicznie
rozwijal sie takze $wiatowy handel ustugowy, ktérego tempo wzrostu od lat
80. XX wieku byto wyzsze od tempa wzrostu eksportu towaréw. W 2008 roku
swiatowy handel ustugami stanowil 19% caltego $§wiatowego handlu towaro-
wego i ustugowego [Morasch i Bartholomae 2011, s. 10].

Wzrost obrotéw handlu §wiatowego po drugiej wojnie $wiatowej byl spo-
wodowany wieloma czynnikami. Niewatpliwie najwigksze znaczenie miato
odejscie wigkszosci krajow w swej zagranicznej polityce ekonomicznej od
protekcjonizmu, z czym wigzala sie likwidacja barier taryfowych i pozatary-
fowych w handlu zagranicznym, a wigc bardziej liberalne podejscie rzagdéw do
stosunkow gospodarczych z zagranicg. Walnie przyczynila sie do tego najpierw
dzialalno$¢ Ukladu Ogoélnego w sprawie Taryf Celnych i Handlu (GATT -
General Agreement on Tariffs and Trade), a od 1995 roku WTO. Istotnym
czynnikiem dynamizujacym handel §wiatowy byt rozwoéj regionalnej integracji
gospodarczej, w pierwszej kolejnosci w Europie (EWG, EFTA), a p6zniej
takze na innych kontynentach. Wskazac¢ tez nalezy na wlaczenie si¢ w orbite
gospodarki rynkowej bytych krajow socjalistycznych i przyspieszenie ich
rozwoju gospodarczego. Podobne byly skutki awansu gospodarczego wielu
krajow rozwijajacych sig, a szczegolnie tych, ktdre dzisiaj sg zaliczane do go-
spodarek wschodzacych. Oprécz czynnikéw politycznych do intensyfikacji
handlu $wiatowego w minionym pétwieczu w duzym stopniu przyczynity sie
réwniez zmiany w transporcie miedzynarodowym (zastosowanie konteneréw,
masowcow i rurociggdw, postep w transporcie samochodowym i kolejowym)
oraz gwaltowny rozwdj telekomunikacji, umozliwiajacy szybkie pozyskiwanie
informacji handlowych i komunikowanie si¢ z kontrahentami.

Przez wiele lat handel swiatowy byto zdominowany przez kraje wyso-
ko rozwinigte. Do poczatku lat 70. XX wieku eksport tej grupy krajow rost
szybciej niz krajow rozwijajacych sie. Od tego czasu sytuacja ulegla zmianie -
systematycznie zwieksza si¢ udziat krajow rozwijajacych sie i gospodarek
wschodzacych w $wiatowym eksporcie i imporcie. W wyniku kryzysu nafto-
wego w latach 1973-1974 i 1979-1980 wzroslo znaczenie krajéw naftowych
w handlu $wiatowym, nastgpnie zaczela si¢ ekspansja eksportu azjatyckich
krajoéw rozwijajacych sie, zaliczanych do rynkéw wschodzacych, ktéra tylko
na kroétki czas zostata przerwana z powodu kryzysu azjatyckiego pod koniec
lat 90. ubieglego stulecia. Z czasem do krajow cechujacych si¢ dynamicznym
rozwojem eksportu dolaczyly takze niektdre kraje latynoskie i afrykanskie.
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Wzrost eksportu krajow rozwijajacych si¢ byl rezultatem wzrostu gospodar-
czego w tych krajach i jednoczesnie czynnikiem stymulujacym ich dalszy
rozwdj ekonomiczno — spoteczny’.
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Zmiany wolumenu §wiatowego eksportu towarowego oraz globalnego PKB
w ujeciu realnym w latach 1950-2013 (1950 r. = 100)

Zrodto: Na podstawie: [WTO 2014]

O ile w 1990 roku na kraje rozwijajace si¢ przypadata jedna czwarta $wia-
towego eksportu, o tyle w 2000 roku byla to juz jedna trzecia eksportu. Udziat
ten caly czas wzrastal, osiaggajac w 2014 roku ponad 44% [UNCTAD 2015].
Wazne znaczenie przy tym mial wzrostu eksportu Chin.

Wzrost znaczenia krajow rozwijajacych sie w handlu $wiatowym w wigk-
szym stopniu byt rezultatem zwigkszenia sie ich wzajemnych obrotéw han-
dlowych (handel Potudnie-Potudnie) niz wymiany handlowej z krajami roz-
winigtymi (handel Potudnie-Péinoc). W 1995 roku 43% calego eksportu
krajow rozwijajacych si¢ stanowil ich eksport do pozostatych krajow tej gru-
py; @ w 2010 roku wskaznik ten wynosit 55%. Natomiast eksport Potudnie-
-Potudnie liczony w dolarach amerykanskich (ceny biezace) w latach 1995-
2010 zwiekszyt sie pieciokrotnie. Tg drogg kraje rozwijajace si¢ mogty lepiej

! Srednie tempo wzrostu PKB w latach 1995-2010 w krajach rozwinietych wynosito 2,2%,
aw krajach rozwijajacych sie 5,5%, w efekcie udzial krajow rozwijajacych sie w §wiatowym PKB
w tym okresie zwigkszyt sie z 18% do 34% [KfW Bankengruppe 2012, s. 3].
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wykorzysta¢ swdj potencjal gospodarczy i polepszy¢ poziom zycia swoich
obywateli [KfW Bankengruppe 2012, s. 3].

Wraz ze wzrostem obrotow handlu $wiatowego zmienita si¢ jego struktura.
W latach 1980-2008 zwiekszyt si¢ udziat dobr przemystowych w wartosci
$wiatowego eksportu towarowego z 56% do 68%, co nastapilo kosztem spadku
udziatu surowcow i artykuléw rolniczych w handlu $wiatowym (tabela 1).

Tabela 1. Udzialy poszczegolnych grup towarowych w warto$ci $wiatowego
eksportu towarowego w latach 1980-2008 (w %)

Grupa towarowa 1980 | 1985 | 1990 | 1995 | 2000 | 2005 | 2008
Artykuly przemystowe 56,0 63,1 72,6 76,6 76,9 73,2 68,1
Artykuly rolne 15,3 14,2 12,6 12,1 9,0 8,6 8,8
Paliwa i produkty wydobywcze | 28,7 22,8 14,8 11,2 14,0 18,2 23,1

Zrédto: Obliczenia wlasne na podstawie: [WTO 2015a].

Struktura handlu wzajemnego krajéw rozwinietych ciagle istotnie rézni
sie od struktury towarowej handlu miedzy krajami rozwinietymi a krajami
rozwijajacymi sie. W pierwszym przypadku dominujg podobne artykuly
przemystowe, ktdre réznig sie tylko pod wzgledem wzornictwa, jakosci czy
marki. Eksporterzy konkuruja migdzy sobg za pomocg nowoczesnych roz-
wigzan techniczno-organizacyjnych i narzedzi marketingowych, co pozwala
im oferowac towary po atrakcyjnej cenie badz korzystnie wyrdzniajace si¢ na
rynku pod innym wzgledem. Zas kraje rozwijajace sie, szczegolnie te biedne,
eksportuja gtéwnie surowce, artykuty rolne i nisko przetworzone artykuty
przemystowe, finansujac tg drogg import nowoczesnych dobr przemystowych,
wymagajacych duzych nakltadéw kapitalowych i dysponowania kapitatem
intelektualnym na wysokim poziomie.

2. Handel $wiatowy w okresie globalnego kryzysu finansowego
i gospodarczego i kierunki jego rozwoju w ostatnich latach

W okresie globalnego kryzysu finansowego i gospodarczego, ktérego apogeum
wystapito w 2009 roku, mialo miejsce najwieksze od zakonczenia drugiej woj-
ny $wiatowej zalamanie si¢ handlu §wiatowego. Liczony w cenach biezgcych
w USD zaréwno $wiatowy eksport, jak i import skurczyt sie¢ w stosunku do
2008 roku o 23%, za$ wolumen eksportu (liczony w stalych cenach) obnizyt
sie 0 12%. Pozostaly spadek wartosci eksportu wynikal z obnizenia si¢ cen na
rynkach miedzynarodowych (np. w 2009 roku ropa naftowa staniata o 37% -
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z 95 USD za barytke w roku poprzednim do 60 USD). Dynamika obrotéw
handlu $wiatowego obnizyla si¢ znacznie bardziej niz dynamika PKB, ktora
spadfa do 0% [WTO 2010].

Kryzys gospodarczy spowodowal zmniejszenie si¢ popytu na $wiecie
zardwno na dobra inwestycyjne i surowce, jak i na towary konsumpcyjne,
co nieuchronnie pociagneto za sobg spadek eksportu towaréw na $wiecie.
Do zalamania si¢ handlu $§wiatowego przyczynily sie tez trudnosci z finan-
sowaniem transakcji handlowych, poniewaz banki ograniczyly udzielanie
kredytow i podniosty ich oprocentowanie, co ma duze znaczenie w zwigzku
z finansowaniem 70-80% handlu $wiatowego krétkoterminowymi kredytami
bankowymi [Liberska 2010, s. 22-25].

Spadek eksportu w kryzysowym 2009 roku bolesnie dotknat kraje o silnej
orientacji eksportowej: Japonie (-26%), Niemcy (-22%), Holandi¢ (-22%)
oraz kraje naftowe — Arabi¢ Saudyjska (-40%), Zjednoczone Emiraty Arab-
skie (-27%), Rosje (-36%), a takze Chiny (-16%), USA (-18%) i wiele innych
krajow. Najbardziej zmniejszyt si¢ $wiatowy eksport wyrobow z zelaza i stali
(w II kwartale 2009 roku byl o 55% nizszy niz przed rokiem). Zmniejszyt
sie tez eksport samochoddéw i akcesoriéw samochodowych, maszyn, urza-
dzen biurowych i telekomunikacyjnych, chemikaliéw i innych towaréw.
Gwaltownie skurczyl sie takze eksport ustug, szczegélnie transportowych
[WTO 2010].

W czasie globalnego kryzysu gospodarczego lat 2008-2009 w wielu krajach
odzyly tendencje protekcjonistyczne w zagranicznej polityce handlowej, np.
Rosja i niektdre kraje rozwijajace sie podniosty stawki celne lub wprowadzity
nowe cla w celu ochrony krajowych producentéw przed konkurencja ze strony
zagranicznych dostawcéw. Ponadto cze$¢ krajow nasilita kontrole przeptywow
kapitalowych, aby ograniczy¢ odplyw kapitatu za granice.

Spadek obrotéw handlu $wiatowego juz w 2010 roku zostal przezwyciezo-
ny i eksport oraz import znowu zaczety rosngé. Pozytywnie na popyt, w tym
réwniez na zakupy towaréw importowanych, wplynely realizowane w krajach
rozwinietych wielomiliardowe programy antykryzysowe. Natomiast do zwigk-
szenia eksportu przyczynily si¢ subsydia dla eksporteréw. Dziatania te przy-
czynily sie do ozywienia wymiany miedzynarodowej, chociaz faworyzowanie
producentéw krajowych, niezaleznie od wysokosci ich kosztéw produkeji,
prowadzilo do pewnych znieksztalcen strumieni handlu zagranicznego.

W 2011 roku ostablo tempo wzrostu wolumenu handlu §wiatowego i od
tego czasu utrzymuje si¢ ono na niskim poziomie, zblizonym do tempa zmian
swiatowego PKB (tabela 2). Mozna wiec méwi¢ o zahamowaniu procesow
globalizacji w gospodarce swiatowej.
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Tabela 2. Zmiany wolumenu $wiatowego eksportu i importu towaréw na tle
zmian w zakresie realnego PKB na $wiecie w latach 2008-2016 (w %)

Wskaznik 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014 [2015*|2016*
PKB 3,1 00| 54 | 42 | 34 | 34 | 34 | 35| 38
Wolumen eksportuiimportu| 2,5 [-12,0| 143 | 6,9 | 2,5 | 3,1 | 3,0 | 3,5 | 4,7

* Prognoza.

Zrédto: [IMF 2015a].

Jako przyczyne spowolnienia dynamiki §wiatowego handlu towarowego w la-
tach 2011-2014 wskazuje si¢ dwa zasadnicze czynniki [Raschen 2015, s. 1-2]:
- kryzys w strefie euro, na ktéra przypada az 25% $wiatowego handlu,

- oslabienie dynamiki inwestycji na $wiecie, z czym wiaze si¢ zmniejszenie
zapotrzebowania na importowane dobra inwestycyjne.

Ze wzgledu na wysoki udzial strefy euro w handlu $wiatowym mozna
oczekiwaé przyspieszenia wzrostu eksportu i importu towaréw na $wiecie,
gdy tylko kryzys w krajach eurolandu zostanie przezwycig¢zony.

W 2014 roku $wiatowy eksport towaréw osiagnal poziom 19 bln USD,
w poréwnaniu z kryzysowym 2009 rokiem byt o 51% wyzszy, natomiast war-
to$¢ swiatowego eksportu ustug w 2013 roku wyniosta 4,7 bln USD, co stanowi-
to okoto 20% globalnych obrotéw towarowych i ustugowych [UNCTAD 2015].

W okresie od 2008 roku do konca 2014 roku eksport towaréw realizowa-
ny przez kraje rozwijajace si¢ rost szybciej niz eksport krajéow rozwinietych.
Zwiekszyl si¢ wigc udzial krajow rozwijajacych sie w swiatowym eksporcie to-
wardw: z 39% w 2008 roku do 44,7% w 2014 roku. Podobna tendencja wystapita
tez w eksporcie ustug krajow rozwijajacych sie. W 2013 roku juz 30,1% $wia-
towego eksportu ustug przypadalo na kraje rozwijajace sie [UNCTAD 2015].

Do wzrostu znaczenia krajow rozwijajacych sie w handlu $wiatowym
w ostatnich latach istotnie przyczynit si¢ dynamiczny wzrost eksportu towa-
réw przez Chiny i Indie. W 2009 roku Chiny staly sie najwiekszym eksporte-
rem towardw na $wiecie, wczesniej Swiatowym liderem w zakresie eksportu
towarow byly Niemcy. Czotowych eksporterow towaréw i ustug na swiecie
przedstawia tabela 3.

Udzial Chin w $wiatowym eksporcie wynosi 12% (2013 rok) i wykazuje
tendencje rosnacg. W ostatnich 10 latach wolumen ich eksportu zwigkszyt sie
ponad pigciokrotnie, podczas gdy eksport krajow zajmujacych druga i trze-
cig pozycje: Niemiec i USA, wzrdst w ostatnim dziesiecioleciu tylko dwa
razy. Wzrostowi chinskiego eksportu sprzyja nie tylko wysokie tempo roz-
woju gospodarczego Chin, ale takze ich czlonkostwo od 2001 roku w WTO
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Tabela 3. Czolowi eksporterzy i importerzy towardw i ustug w 2013 roku
(w mld USD)

Towary Uslugi
Eksport |Warto$¢| Import |Warto$¢| Eksport |Warto$¢| Import |Wartos¢
Chiny 2209 |USA 2329 | USA 662 | USA 432
USA 1580 | Chiny 1905 |W.Brytania| 293 |Chiny 329
Niemcy 1453 | Niemcy 1189 | Niemcy 286 | Niemcy 317
Japonia 715 | Japonia 833 | Francja 236 | Francja 189
Holandia 672 | Francja 681 [ Chiny 205 |W.Brytania| 174
Francja 580 |W.Brytania| 655 [Indie 151 |Japonia 162
Korea Pld. 560 | Hongkong, 622 | Holandia 147 | Singapur 128
W. Brytania| 542 |Holandia 590 |Japonia 145 | Holandia 127
Hongkong 536 | Korea Pid. 516 |Hiszpania 145 |Indie 125
Rosja 523 | Wlochy 477 |Hongkong 133 | Rosja 123

Zrédlo: [WTO 2014].

i wspieranie eksportu przez panstwo, ktére celowo utrzymuje zanizony kurs
juana do innych walut. Obecnie Chiny sg eksporterem nie tylko tanich i praco-
chtonnych produktow (tekstylia, zabawki itp.), ale w coraz wiekszym stopniu
takze przetworzonych wyrobéw o wysokim poziomie technologicznym.

Obecnie na liScie dziesigciu najwigkszych eksporteréw na swiecie znajduja
sie nowe potegi handlowe: Korea Poludniowa, Hongkong i Rosja. Ten ostat-
ni kraj zawdzigcza wysoka pozycje w $wiatowym eksporcie sprzedazy ropy
naftowej i gazu ziemnego. W drugiej dziesigtce najwigkszych eksporterow
znajdujg sie kolejne gospodarki azjatyckie: Singapur, Indie i Tajwan. Wszyst-
kie te kraje jednoczesnie s3 duzymi importerami towaréw. Réwnolegle na
liscie najwigkszych eksporteréw pogorszyla si¢ pozycja rozwinigtych krajow
europejskich. Z listy dziesieciu najwiekszych eksporteréw wypadly: Wtochy
i Belgia, a ponadto Kanada.

W ostatnich latach, podobnie jak przed kryzysem, nastepowaly zmiany
w strukturze towarowej handlu $wiatowego. Wprawdzie najwigckszy udzial
w globalnym eksporcie majg paliwa, chemikalia, artykuty spozywcze i samo-
chody, ale najwyzsza dynamika wzrostu cechuja si¢ takie wyroby przemystowe,
jak: produkty elektroniczne, tekstylia, odziez i artykuly gospodarstwa domo-
wego. W latach 2011-2013 ich eksport zwigkszatl sie srednio o 4% rocznie,
za$ znacznie wolniej rost eksport paliw i innych wyrobéw gérniczych [Gorg
2015, s. 303-306].

Duze zmiany odnotowuje si¢ takze w strukturze eksportu ustug. Waz-
nym segmentem zyskujacym stale na znaczeniu, oprdécz transportu
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miedzynarodowego i podrézy zagranicznych, sg uslugi biznesowe, do kté-
rych zalicza si¢ m.in. ustugi informatyczne, telekomunikacyjne, finansowe,
audytorskie, marketingowe oraz ustugi w zakresie doradztwa ekonomicznego
i technicznego.

Innym nasilajacym si¢ zjawiskiem w handlu §wiatowym, a szczegélnie
w handlu wzajemnym krajéw wysoko rozwinietych, jest réownolegly eksport
i import towardw z tej samej branzy, np. Niemcy eksportuja samochody do
Francji i jednoczesnie importujg francuskie samochody.

W ostatniej dekadzie nasilit si¢ handel miedzynarodowy towarami posred-
nimi, czyli réznego rodzaju potproduktami. Wzrastal on znacznie szybciej niz
obroty dobrami finalnymi. Stanowi to rezultat postepujacej na $wiecie frag-
mentacji proceséw produkeyjnych, polegajacej na wyodrebnianiu z tancucha
tworzenia warto$ci okreslonych ogniw, najczesciej najbardziej pracochtonnych
lub ucigzliwych dla srodowiska naturalnego, i przenoszeniu ich realizacji za
granice. Celem tych dzialan, podejmowanych gtéwnie przez kraje rozwiniete,
jest obnizenie kosztéw produkeji dobr finalnych i poprawa tg droga ich kon-
kurencyjnosci na rynku. Mamy wigc do czynienia z delokalizacja proceséw
produkcyjnych w skali migdzynarodowej, ktéra wystepuje w formie bezpo-
srednich inwestycji zagranicznych, czyli produkcja pétproduktéw nastepuje
w ramach koncernu badz odbywa sie z wykorzystaniem outsourcingu mie-
dzynarodowego (zlecenie produkcji okreslonych detali firmom zagranicznym)
[Gerefh, Cattaneo i Staritz 2010, s. 3]. Jak podaje KfW Economics Research,
handel towarowy w obrebie krajow cztonkowskich OECD az w 60% sklada
sie z polproduktow, a w eksporcie dobr finalnych krajéw OECD okolo jedng
czwartg ich wartosci stanowia elementy pochodzace z importu [Raschen
2015,s. 1].

3. Regionalna struktura handlu swiatowego

Szukajac odpowiedzi na pytanie, ktore kraje wzajemnie ze sobg handluja,
mozemy si¢ zorientowa¢, ze najwieksza intensywnoscig cechuje sie handel
miedzynarodowy w ramach regionéw geograficznych, za ktére mozna uzna¢
poszczegdlne kontynenty. Natomiast w obrebie kontynentéw najwigksze ob-
roty handlowe sg realizowane z krajami sasiadujgcymi.

Jak wida¢ w tabeli 4, w 2013 roku najwigkszym eksporterem sposrod wy-
odrebnionych przez WTO regionéw byta Europa, na ktérg przypadalo 36,3%
wartosci $wiatowego eksportu towarowego. Ponad dwie trzecie eksportu zre-
alizowanego przez kraje Europy w podanym roku trafifo do innych krajow
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tego regionu. Warto$¢ wzajemnej wymiany towarowej krajow europejskich
stanowila az jedng czwartg wartosci $wiatowego eksportu towarowego. Eks-
port do krajéw Azji stanowil jedng dziesiatg ogdlnej wartosci eksportu kra-
jow europejskich, do Ameryki Péinocnej - 7,6%, do WNP, Afryki, Bliskiego
Wschodu - po 3-4%, a do Ameryki Potudniowej i Srodkowej - mniej niz 2%.

Tabela 4. Udzialy regionalnych strumieni handlu w catkowitej wartosci
eksportu towarowego kazdego regionu oraz w wartosci $wiatowego eksportu
towarowego, 2013 roku (w %)

Miejsce przeznaczenia
Ame-
Miejsce pocho- Ame- ryka 1.
dzenia ry}(a prd. | FU | wnp Afryka BhSk,l Azja | Swiat
Pot- |. . pa Wschod
nocna |1 Srod-
kowa
Udzial regionalnych strumieni handlu w calkowitej warto$ci eksportu towarowego
kazdego regionu
Swiat 16,8 4,3 36,4 3,1 3,4 4,2 29,6 | 100,0
Ameryka Pélnocna| 49,2 8,9 15,2 0,8 1,7 3,2 20,7 | 100,0
Ameryka Pid.
i Srod. 24,2 26,6 16,4 1,2 2,7 2,5 24,1 | 100,0
Europa 7,6 1,9 68,6 3,8 3,3 3,3 10,0 | 100,0
WNP 4,2 1,2 52,2 19,1 1,7 2,5 17,8 | 100,0
Afryka 8,9 4,9 35,8 0,3 16,2 3,0 26,6 | 100,0
Bliski Wschod 8,2 0,8 10,6 0,5 2,8 10,1 52,2 | 100,0
Azja 17,5 3,3 14,8 2,2 3,3 4,7 53,3 | 100,0
Udzial regionalnych strumieni handlu w wartosci $wiatowego eksportu towarowego
Swiat 16,8 4,3 36,4 3,1 3,4 4,2 29,6 | 100,0
Ameryka Pélnocna 6,5 1,2 2,0 0,1 0,2 0,4 2,7 13,2
Ameryka Pid.
i Srod. 1,0 1,1 0,7 0,0 0,1 0,1 1,0 4,0
Europa 2,8 0,7 24,9 1,4 1,2 1,2 3,6 36,3
WNP 0,2 0,1 2,2 0,8 0,1 0,1 0,8 4,3
Afryka 0,3 0,2 1,2 0,0 0,5 0,1 0,9 3,3
Bliski Wschod 0,6 0,1 0,8 0,0 0,2 0,7 3,8 7,4
Azja 5,5 1,0 4,7 0,7 1,0 1,5 16,8 | 31,5

Zrédlo: [WTO 2014].

Handel wewnatrzegionalny ma réwniez najwigksze znaczenie w przypadku
bedacej drugim eksporterem $wiata Azji. Jego udzial w wartosci eksportu
towarowego krajow azjatyckich ogétem przekraczal w 2013 roku 53%. Ponad
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17% eksportu krajow azjatyckich skierowano do Ameryki Péinocnej, a blisko
15% do Europy.

Blisko potowe eksportu krajéw Ameryki Péinocnej: Kanady, Stanow Zjed-
noczonych, Meksyku, stanowi handel wewnatrzegionalny w ramach tworzonej
przez te kraje Pélnocnoamerykanskiej Umowy o Wolnym Handlu (North
American Free Trade Agreement - NAFTA). Miejscem przeznaczenia dla
20% eksportu NAFTA w 2013 roku byla Azja, dla 15% Europa, a 9% Ameryka
Poludniowa i Srodkowa.

Handel wewnatrzregionalny odgrywa natomiast duzo mniejszg role
w przypadku pozostatych regionéw: Bliskiego Wschodu (10% wartosci eks-
portu regionu), Afryki (16%), WNP (19%) oraz Ameryki Poludniowej i Srod-
kowej (27%).

W Ameryce Lacinskiej stosunkowo niewielkie znaczenie handlu wewnatrz-
regionalnego wynika cze$ciowo z geografii regionu i wielkosci gospodarek.
Mediana odleglosci pomiedzy poszczegdlnymi krajami regionu jest najwiek-
sza na $wiecie, a mediana wielko$ci gospodarek dla par krajéw regionu jest
mniejsza niz gdziekolwiek na $wiecie z wyjatkiem Afryki [Torre, Lederman
i Pienknagura 2015, s. 29]. Niewielki udzial handlu wewnatrzregionalnego
w handlu zagranicznym krajéw Ameryki Lacinskiej ogolem jest tez spowo-
dowany uwarunkowaniami historycznymi. W przeszlosci miejscowe rzady
i przedsiebiorstwa prywatne skupialy si¢ na rynkach USA i Europy. Rzady
przez lata tworzyty bariery w stosunku do handlu i przeptywu inwestycji
z krajami sgsiadujacymi. Infrastruktura transportowa i kwestie zwigzane z lo-
gistyka stanowig kolejna bariere dla rozwoju handlu pomiedzy sasiadujacymi
krajami w Ameryce Lacinskiej [Loser i Sood 2010, s. 64].

Z kolei w przypadku Bliskiego Wschodu, Afryki i WNP niski udzial handlu
wewnatrzregionalnego w calkowitych obrotach towarowych mozna w duzej
mierze ttumaczy¢ wysokim udziatem surowcow w eksporcie tych regionéw.
Dla przyktadu w 2013 roku eksport paliw stanowil blisko trzy czwarte war-
tosci eksportu panstw Rady Wspotpracy Zatoki Perskiej (Gulf Cooperation
Council - GCC)?, 64% wartosci eksportu WNP oraz 57% wartosci eksportu
krajow Afryki [UNCTAD 2015].

Najwazniejszym rynkiem zbytu dla eksportu towarowego krajow Bliskiego
Wschodu jest Azja, na ktérg przypada nieco ponad polowa wartosci wywozu
z krajow analizowanego regionu. Giéwnym rynkiem docelowym dla pro-
duktow eksportowanych przez Afryke jest natomiast Europa (36% wartosci
eksportu krajow Afryki w 2013 roku), a nastgpnie Azja (27%). Nieco ponad

* Arabia Saudyjska, Bahrajn, Katar, Kuwejt, Oman, Zjednoczone Emiraty Arabskie.
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polowe wartosci eksportu panstw WNP stanowi eksport do Europy. Blisko
jedna czwarta eksportu Ameryki Potudniowej i Srodkowej w 2013 roku trafila
do Ameryki Péinocnej, podobny udzial miata sprzedaz towaréw do krajow
azjatyckich.

Warto doda¢, ze w 2013 r. Iaczna wartos¢ eksportu Bliskiego Wschodu,
WNP, Ameryki Potudniowej i Srodkowej, a takze Afryki stanowita mniej niz
jedna piatg wartosci §wiatowego eksportu towarowego.

Zakonczenie

Wydaje sie, ze dalszy wzrost obrotéw handlu $wiatowego w najwiekszym
stopniu bedzie zalezal od dwoch czynnikéw: tempa wzrostu gospodarcze-
go na $wiecie i ograniczania barier w handlu migdzynarodowym. Wedlug
prognoz MFW $rednie roczne tempo globalnego PKB w latach 2015-2020
bedzie wynosi¢ blisko 4%. Najszybciej PKB bedzie rést w azjatyckich go-
spodarkach wschodzacych (6-7% rocznie), najwolniej w Japonii (okoto 1%
rocznie) i w krajach strefy euro (okoto 1,5%) [IMF 2015b].

Mozna sie spodziewa¢ dalszej liberalizacji miedzynarodowych obrotow
handlowych. W zwiazku z tym, ze wielostronne negocjacje handlowe prowa-
dzone pod auspicjami WTO w ramach rundy z Doha przez wiele lat, z powodu
réznicy intereséw gltéwnych graczy swiatowych w podejsciu do liberalizacji
artykutéw rolnych i ustug, tkwily w martwym punkcie’, na $wiecie zrodzi-
to si¢ wiele bilateralnych i regionalnych inicjatyw w zakresie liberalizacji
miedzynarodowych obrotéw towarowych i ustugowych. Wedtug danych
WTO na poczatku kwietnia 2015 roku funkcjonowato w rzeczywistosci 262
waznych i mniej waznych dwustronnych i regionalnych uméw handlowych
[WTO 2015b]. Najwazniejszym negocjowanym porozumieniem dotyczacym
miedzynarodowych obrotéw handlowych jest Transatlantyckie Partnerstwo
w dziedzinie Handlu i Inwestycji (Transatlantic Trade and Investment Partner-
ship - TTIP). Celem tego traktatu ma by¢ wieksze otwarcie rynkéw w relacjach
handlowych Unii Europejskiej ze Stanami Zjednoczonymi.

W dalszej perspektywie nie jest wykluczone, ze handel swiatowy bedzie
ponownie wzrastal w tempie znacznie wyzszym od tempa wzrostu global-
nego PKB. Istnieje ku temu duzy potencjal, bioragc pod uwage fakt, ze nowe
technologie zwigkszaja zdolnosci matych firm do angazowania si¢ w handel

* Wprawdzie pod koniec 2013 roku na Bali cztonkowie WTO wypracowali porozu-
mienie dotyczace uproszczenia administracyjnych procedur handlowych, ale sprzeciw Indii
w 2014 roku uniemozliwit wprowadzenie go w Zycie.
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miedzynarodowy. Sytuacja, w ktorej wiekszos¢ wymiany handlowej realizowa-
na jest przez duze przedsiebiorstwa, moze ulec zmianie, jesli nowe technologie
doprowadzg do obnizenia stalych i zmiennych kosztow transakcji miedzyna-
rodowych na tyle, aby umozliwi¢ mniejszym firmom wchodzenie w bezpo-
$rednie relacje z nabywcami z innych krajéw. Internet, digitalizacja, bardziej
efektywna logistyka, systemy platnosci elektronicznych, oprogramowanie
do tlumaczen i tym podobne s3 potencjalnymi czynnikami napedzajacymi
internacjonalizacje matych i $rednich przedsiebiorstw [Hoekman 2015, s. 13].

Uwaza sig, ze w przyszlosci handel ustugami moze si¢ rozwija¢ duzo szyb-
ciej niz handel towarowy. Wedtug ostatnich danych Banku Swiatowego [World
Bank 2015] i OECD [2015] w wielu przypadkach bariery w handlu ustugami
sa znaczace. Oprécz wyraznej dyskryminacji wymiane ustug ograniczaja roz-
nice w regulacjach pomigdzy rynkami. Dalsza liberalizacja handlu ustugami
w ramach porozumien handlowych, jak i jednostronne dziatania rzadow
ukierunkowane na zwigkszenie konkurencji na rynkach ustug moga sprzyja¢
wigkszej dynamice handlu ustugami [Hoekman 2015, s. 13-14].

Poszczegolne kraje, ktore w wyniku prowadzonej przez siebie polityki,
niekorzystnego klimatu dla dzialalnosci gospodarczej itp. odnotowujg wysokie
realne koszty handlowe, utrzymaja mozliwo$¢ wykorzystania handlu jako
elementu strategii wzrostu. Takie regiony jak Azja Poludniowej czy Afryka
cechuje duzy potencjal do dalszego wzrostu handlu. Bedzie on jednak uzalez-
niony od podjecia dzialan ukierunkowanych na zmniejszenie kosztéw han-
dlowych, wzmocnienie i zdywersyfikowanie strony podazowej miejscowych
gospodarek [Hoekman 2015, s. 13-14].
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